
  

بيمه عمر كالايي منحصر به فرد است و فروش آن نيز تجربه منحصر به 

فرد نياز دارد. كسي كه استعداد فروش بيمه عمر دارد آينده شغلي بسيار 

  تواند در اين حرفه موفق شود.خواهد داشت ولي هر كسي نميخوبي 

اي ارتقا فروشنده بيمه عمر را به مشاور مالي حرفه ،دكتر مهدي فخارزاده

( صداقت بالاتر از هر 1داد. پنج اصل دكتر مهدي فخارزاده عبارتند از: 

( قدرت در 3( خود را به جاي طرف مقابل قرار دهيد. 2چيز ديگري است. 

( هرگز مأيوس نشويد، هيچ چيز 5( كار مايه لذت است. 4دانش است. 

 ناممكن نيست.

انسانهاي موفق اغلب نگرش مثبتي دارند. بايد تمام افكاري را كه درباره 

شكست داريد از خود دور كنيد. اگر شيوه كار شما مؤثر نيست روش 

و  كنيد آگاهيگذاري ميوقتي براي خود هدف ديگري را بيازماييد.

هوشيارتان درصدد شود. ذهن هوشيار و نيمهادراكتان از امور بيشتر مي

 آيد.تحقق آن هدف برمي

      اند زندگي را فرايند يادگيري مستمر راستي موفقانسانهايي كه به

صداقتي كه ريشه در  پندارند و يادگيري مستمر شالوده موفقيت است.مي

 رين اساس موفقيت است.خودشناسي و خودباوري داشته باشد مهمت

فروشنده به مشتري وابسته بوده و مشتري نيز به كارفرماي خود وابسته 

 است.

اگر بتوانيد نفس انسان ديگري را درك كنيد قادر خواهيد بود نفس 

مان پربازده براي فروش هاي خويش را انتخاب كنيد. زمناسب براي پاسخ

كه بايد بهترين وقت ند ادريافتهفروشندگان فوق ستاره  محدود بوده و

صفحه به رشته تحرير در  135خود را براي فروش بگذارند. اين كتاب در 

  آمده است.
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1.  Nothing is impossible 
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