
  

كنيم تا خصوصيات و اگر فردي به موفقيت برسد همه ما تلاش مي

پيش از اين  اند، كشف كنيم.هاي او را كه عامل اين پيشرفت بودهويژگي

كه بتوانيد با موفقيت عمليات فروش را مديريت كنيد بايد قادر باشيد خود 

شما خود معمار موفقيت خود هستيد و خود را چنان  را مديريت كنيد.

 سازماندهي كنيد كه بتوانيد نتيجه دلخواه را رقم بزنيد.

 مكتوبات و  بيمه را همواره بايد در محل كار يا خانه مشتري فروخت.

ها مانند يك جريان سيال بوده و اين جريان را بايد به سرعت مديريت نامه

همه  ،اگر يك هدف بزرگترين دغدغه و مشغوليت ذهني شما شود كنيد.

 گيرد.خود و بطور طبيعي در جاي خود قرار ميچيز خودبه

الاجل تعيين كند كار بيشتري را از اگر فروشنده براي انجام كارها ضرب

هاي والا شما از حد متوسط باور كنيد كه با داشتن هدف د.برپيش مي

شناسي اجتماعي فروش از دو مقوله علم فروش و روان خواهيد گذشت.

 كند. برخيبيمه به حل مشكلات مالي افراد كمك مي تشكيل شده است.

انداز پول فته و تضمين شده براي پساز آن به عنوان يك روش سازمان يا

 نند.كخود استفاده مي

گذار با بيمه عمر همه به سود و منفعت رسيده و بيمه عمر براي هر بيمه

در هر كسب و كاري كه  آورد.آرامش خيال و امنيت خاطر به ارمغان مي

هستيد كارتان فراز و نشيب بسياري دارد و هرگز يك شكست را پايان 

داشته و وري و كارايي شما آرامش نقش حياتي در ميزان بهره دنيا ندانيد.

كار طولاني و بدون استراحت و تنفس، موجب كاهش انرژي و فشارهاي 

صفحه به رشته تحرير در  194اين كتاب در  شود.جسماني و تنش مي

  آمده است.
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